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™ QUE MAS

CICLO DI VITA DI UN'OFFERTA

@ QUE RISK

Verifica l'affidabilita e la solvibilita

del tuo Cliente o Prospect

PPFAST

Importa i forecast sui PDP e ottieni

migliori stime di consumo, basate

sui dati di misura

‘@'PRICE ALERT

Monitora ['andamento dei prezzi

di mercato e dei costi di

approvvigionamento

N
Una volta accettata l'offerta &

possibile:
o Gestire le Garanzie di Origine
o Aggiungere ulteriori PDP
e Impostare dei reminder per i

rinnovi delle offerte in scadenza

STATUS: DRAFT

L'offerta viene creata e storicizzata in QUE MAS dal KAM:

Compila i dati di anagrafica Cliente
Inserisce i volumi della fornitura

Configura i valori di markup ed elabora i prezzi
Effettua n ricalcoli per verificare il costo della fornitura ideale

per il Cliente

QUE MAS garantisce il raggiungimento della marginalita target:

o Approva in automatico le offerte il cui prezzo & compreso nei

o Richiede l'approvazione da parte del Sales Analyst se il prezzo

valori di tolleranza definiti dal Management

dell'offerta e superiore o inferiore al range predefinito dal

Management.

IL KAM puo scaricare il documento dinamico dalla sezione Offerte

con i dati relativi a durata e modalita di fornitura, condizioni

economiche, eventuali opzioni green, pagamenti e garanzie.

IL KAM puo scaricare il documento di offerta, presentarlo al

Cliente per la firma e caricarlo in seguito su QUE MAS. Se

preferisce, puo far firmare il documento ufficiale direttamente sul

software, tramite firma digitale.

L'applicativo notifica l'avvenuto caricamento e il cambio di stato
dell'offerta al Sales Analyst.
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STATUS: ACCETTATA

La Direzione Commerciale ha sempre l'opportunita di rifiutare

un'offerta svantaggiosa a fronte di repentini cambiamenti di

mercato. L'accettazione finale dell'offerta da il via ai processi di

post vendita e all'ultimo ricalcolo del costo di

approvvigionamento con la curva dei prezzi aggiornata, per

verificare la marginalita.
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SMILE WORKFLOW

Ogni cambiamento di stato puo avvenire
anche tramite SMILE
(Smart Mail for Legal Endorsement)

APPROVA

RICALCOLA

RIFIUTA

FIRMA

RICALCOLA

RIFIUTA

ACCETTA

RICALCOLA

RIFIUTA

REPORTISTICA

QUE MAS dispone di report nativi,
calati sulle esigenze Cliente e si

integra con i software di B.I.
permettendo di individuare
scostamenti tra volumi contrattuali
vs effettivi e valutare i margini reali
delle offerte. | report sono
scaricabili in formato Excel.

AErGo

Gestisci i deal di

approvvigionamento con 'ETRM

B ERMES

Offri al Cliente la possibilita di

fissare una parte o tutto il volume

della fornitura

> Prenota la DEMO

@ QuBO

Crea contratti singoli o multipli per

ogni PDP associato all'offerta
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